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需 求 分 析

需求1： 张老板经营着3个连锁超市，平时管理需要到3个超市之间来回
奔跑，管理起来非常不方便。张老板如果到门店驻点管理，这个门店的经

营情况就明显好转，但是如果离开效益马上又滑坡了。张老板为管理的事

情非常头疼，召集员工开了多次会议，人也骂了一直不能解决问题。

      张老板迫切需要一种信息化的管理手段来协助他管理分布在城市不同
地区的连锁商店。

       网络摄像机具备的远程视频管理功能助力中小企业老板提高企业管理效率、
节约管理成本，提高企业利润。



需求2：李小姐在上班之余开了一家服装店，因平时需要按时上班，外聘
了一个服务员进行日常打理。李小姐开店属于初次创业，对小店的经营情

况非常关心，但平时上班根本没时间经常过来管理生意。

       更令李小姐苦恼的是小店里还经常发生丢东西的情况，整个街区治安
也不好，隔壁不远一家店面最近还发生入室盗窃的案件，这另李小姐对小

店经营更加担心。

李小姐迫切需要在小店内安装视频监控产品协助其管理小店。-安全防范

网络摄像机协助店铺老板打理小店，并把好店铺安全关！特别是店铺连锁
较多的也可以进行平安监管。
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需 求 分 析

需求3：王总规模的不断扩大，王总在外地和客户谈生意的时候经常需要
向客户演示企业实力，传统的宣传画册已经不能满足要求，可每当王总邀

请客户到厂区现场进行考察时，客户也因为时间关系往往不能成行。王总

因此丢失了许多具有巨大潜在价值订单。

有什么产品能协助王总良好展示企业实力，赢得客户信任那？

需求3：王总规模的不断扩大，王总在外地和客户谈生意的时候经常需要
向客户演示企业实力，传统的宣传画册已经不能满足要求，可每当王总邀

请客户到厂区现场进行考察时，客户也因为时间关系往往不能成行。王总

因此丢失了许多具有巨大潜在价值订单。

有什么产品能协助王总良好展示企业实力，赢得客户信任那？

网络摄像机成就了孙总快速发展的企业梦想！展示企业实力的第三只眼



需求4：张总和太太家里孩子1岁多了，平时两人忙于管理公司，家里有
爷爷奶奶在看护小孩子，两人考虑孩子太小，父母年龄太大，在家看孩子

会不会有异常发生，每天都在担心，分散了不少精力在担心家里状况，这

可怎么办。

有什么产品能协助张总和太太能在工作之余，闲暇时间看看家中实时影

像，及时了解家里状况，照顾家眷那？

网络摄像机报警和语音对讲功能，用户可以在第一时间调动各方力量解
决家中危机，将危害降至最低。
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需 求 分 析

    客户迫切的需要一种面向家庭、中小企业及连锁商铺的远程

视频解决方案，该方案需要具有如下特点：

       安装方便•

       使用方便•

       成本低廉•
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 目 标 客 户

产品终端目标客户： 

         应用于公司、店铺、连锁店、超市、停车场等，
         实时监管现场情况； 

         应用于幼儿园、学校等，家长可以通过网络随时
         了解子女情况； 

远程
探视

         应用于政府、房地产商、旅游景点等，通过网络
         来实时展播企业形象及产品信息。

远程探视

远程管理

远程展示



 目 标 客 户

主要目标用户群

目标用户群

商铺、连锁店

企业、工厂

其它

医院、敬老院

学校、幼儿园

家庭

目标用户群

商铺、连锁店

企业、工厂

其它

医院、敬老院

学校、幼儿园

家庭



 目 标 客 户

中、小企业用户：

希望自己在千里之外也能对公司一目了然•
希望随时随地都能对连锁店，商铺了如指掌•
希望客户远隔万里也能直观看到自己的产品和消费场所•
希望不在家是也可以看看保姆怎么带小孩或者老人在家的情况•

用户需求分析： 

产品诉求分析： 

对公司或店面的轻松管理，随时看到店面的生意好不好•
生意越做越大，管理越来越简单，最好自己有“分身”术•
自己在公司也好，不在公司也好，员工都努力的工作•
自己不在时也能随时了解公司、厂区、店面的情况。（一定是真实的一手的）•



 目 标 客 户

商铺用户：

想看看今天的客人都买了什么•
想知道你的店员努力工作的忠诚度•
想在千里之外看到您店铺里的现场直播•
想知道有没有不速之客光临贵店胡作非为•

用户需求分析：

产品诉求分析： 

能让你实时看到店铺里的人来人往，第一时间了解铺面经营情况•
能帮您打点您的店铺，可以为您解放大量时间！•
能给您的用户展示您店铺里最新的产品和价格信息！•
能24小时不间断为您传输实时的视频图像，真实反映现场状况！•



 目 标 客 户

家庭个人用户：

想看看您的父母他们都还好•
想知道您的孩子是否乖乖的听话•
想知道家中保姆有没有认真照顾小孩•
想知道有没有不速之客光临家中胡作非为•

用户需求分析： 

产品诉 求分析：

能反映最真实的第一手资料，不会被干扰！ •
关键时刻能为您分忧解难，安抚您不安的心情！ •
能让您和您的家人共同分享家的温暖，家的喜悦，家的亲情！•
能24小时不间断为您传输实时的视频图像，任劳任怨！•



 目 标 客 户

应用在仓库及库房管理•
增强仓库、库房安全监控；•
便于对仓库的流量进行管理；•
检查存货情况；•
应用在房地产领域•
随时了解客户的兴趣点；•
客户可直接通过网上浏览房源信息；•
让房地产经纪人可以监控职员；•

其它行业用户：

应用在远程视频通话•
在会议中加入视频图像，方便远程视频会•
议交流；
远程视角调控，可直接与发言者面对面视•
频沟通
应用在养老院•
监护病人或老人；•
允许护士或代理人监视；•
观察老人或病人的照护者•
应用在幼儿园•
方便家长随时关注孩子；•
便于园长了解各班情况•
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推 广 方 案

目前推广方案总结：

基于该产品面向家庭、个人用户、私人企业，当前合作的主

要群体是电信、移动、联通等第三方运营商，借助运营商的

媒体优势、网络资源进行整合和推广。当前比较流行的有电

信的‘平安E家’、‘全球眼’、联通的‘宽视界-神眼’。当然也有

第三方运营公司进行‘平安商铺’推广，主要面向私人企业、

私人店铺等的平安管理，为企业提供看护服务。



推 广 方 案

    网络视频监控业务硬件部分包括系统平台、视频服务

器、前端设备（包括摄像机、镜头、云台等）以及监控

中心的监视设备等。

    根据前端设备、监控中心的设备如何投资建设，可制

定三种运营模式。



推 广 方 案

第一种模式：客户租用所有设备和线路。

视频监控系统平台、视频服务器以及前端设备（包括摄像

机、镜头、云台、等）、监控中心的设备均由运营公司负

责采购、安装、调测、维护，同时利用电信或网通的线路

进行组网，即客户不投资任何设备，全部租用运营公司提

供的监控设备和线路。



推 广 方 案

第二种模式：由客户购买前端设备、监控中心设备，租用

运营公司的系统平台、视频服务器和线路。

视频监控系统平台、视频服务器由运营公司采购、前端设

备（包括摄像机、镜头、云台、等）、监控中心的设备由

客户自行购买，由运营公司统一安装、调测、维护，客户

租用系统平台、线路。



推 广 方 案

第三种模式：客户购买监控中心设备，租用运营公司提供

的系统平台、视频服务器、前端设备和线路。

视频监控系统平台、视频服务器、前端设备（包括摄像

机、镜头、云台、等）由运营公司采购、监控中心的设备

由客户自行购买，由运营公司统一安装、调测、维护，客

户租用线路、平台。



推 广 方 案

无折扣不低于9折不低于8折100元/月单点图像

采集

无折扣不低于9折不低于8折1100元/月单路图像

传输

1年或2年协议

期限

3年或4年协议

期限

5年协议期限标准资费

资费标准及折扣



推 广 方 案

第二种运营方式业务使用费：采取租赁形式

0/年服务费

不低于9折110元/月单路图像传输

可享受折扣标准资费

客户一次性安装超过5路图像传输可以享受8折优惠



推 广 方 案

宝宝在线：

宝宝在线，即看护宝宝主要在幼儿园等场所应用

目前市面上常见的网络摄像机监控业务模式



推 广 方 案

家庭看护版



推 广 方 案

企业商务版



Thank You !

欢 迎 您 加 入 任 奥 国 贸


